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Customer Needs

Problem-Solu0on Fit Customers Product

Solu0on Concept

Barriers to Adop0on

Customer Benefits Key Features
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Durch welche Produktmerkmale werden diese Kundenvorteile verwirklicht?
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Required Capabili0es
Wie überwindet euer Produkt diese Barrieren?Welche Bedenken oder Probleme hat eure Zielgruppe in Bezug auf euer Produkt?

Wie verbessert euer Produkt die SituaBon eurer Kunden?

Für wen entwickelt ihr eure Lösung undwie groß ist diese Gruppe?

Welche Lösung entwickelt ihr und was ist daran einzigarBg?

Welche Bedürfnisse werden von eurem Produkt befriedigt und wie intensiv sind sie?

The Product-Market Fit Planner
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